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Szczegółowy program cyklu spotkań „Wyjdź poza Lubuskie – zostań liderem eksportu” 

 

3. spotkanie 

Data: 15 października 2014 

Temat: Jak zarobić na eksporcie – możliwości finansowania i zabezpieczenia 

transakcji. 

GODZINA PROGRAM 

9.00 - 9.05 Przywitanie gości i prelegentów 

9.05 - 9.20 Prezentacja COIE 

9.20 – 11.30 Moduł szkoleniowy z panelem dyskusyjnym: 
Tematy: 
1. Ryzyko handlowe w handlu zagranicznym, czyli przed czym warto się 
zabezpieczyć w transakcjach międzynarodowych 
2. Ryzyko ekonomiczne vs ryzyko polityczne, czyli co tak naprawdę może 
mieć wpływ na przebieg transakcji 
3. Ryzyko kursowe, czyli transakcje w zagranicznej walucie 
4. Transakcje walutowe, czyli jak bezpiecznie i skutecznie zawrzeć 
transakcję w zagranicznej walucie 
5. Zabezpieczenia i rozliczenia w handlu zagranicznym, czyli jak zarobić na 
eksporcie 
6. Najważniejsze zasady rozliczeń i zabezpieczeń, czyli o czym musisz 
wiedzieć zanim przystąpisz do transakcji 

 Zakres podmiotowy rozliczeń i zabezpieczeń, 

 Zakres przedmiotowy rozliczeń i zabezpieczeń. 
 

11.30 – 11.45                  Przerwa kawowa 

11.45 – 14.00 Moduł szkoleniowy z panelem dyskusyjnym  - ciąg dalszy 
Tematy: 
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7.Realizacja zamówienia czyli dokumentacja w handlu zagranicznym 
8.Podstawowe dokumenty z którymi możesz się spotkać w handlu 
zagranicznym 
9.Rodzaje dokumentów w handlu zagranicznym. oraz „kiedy” i „jak” je 
wykorzystać 
10. INCOTERMS jako reguły rządzące w handlu zagranicznym 

 Znaczenie reguł INCOTERMS, 

 Podstawowe reguły INCOTERMS 
11. Sposoby zabezpieczenia transakcji międzynarodowych w prawie 
międzynarodowym. 
12. Ubezpieczenie należności eksportowych czyli zapewnić sobie 
odzyskanie należności eksportowych 

14.00 - Lunch 

 
 

 

 

 

 

 

 

https://docs.google.com/forms/d/12CNWA2sPxzOsK7FryxIqrrLvUtBKL_-I1xh6SEtHejA/viewform

