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CYKL SPOTKAN INFORMACYINO — SZKOLENIOWYCH
ZIELONA GORA WRZESIEN- PAZDZIERNIK 2014
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5 MINISTERSTWO
Eurospektrum Consulting Group GOSPODARK

Szczegdtowy program cyklu spotkan ,,Wyjdz poza Lubuskie — zostan liderem eksportu”

3. spotkanie

Data: 15 pazdziernika 2014
Temat: Jak zarobi¢ na eksporcie — mozliwosci finansowania i zabezpieczenia
transakcji.

GODZINA PROGRAM

9.00 - 9.05 Przywitanie gosci i prelegentéow
9.05-9.20 Prezentacja COIE
9.20-11.30 Modut szkoleniowy z panelem dyskusyjnym:
Tematy:
1. Ryzyko handlowe w handlu zagranicznym, czyli przed czym warto sie
zabezpieczy¢ w transakcjach miedzynarodowych
2. Ryzyko ekonomiczne vs ryzyko polityczne, czyli co tak naprawde moze
mie¢ wptyw na przebieg transakcji
3. Ryzyko kursowe, czyli transakcje w zagranicznej walucie
4. Transakcje walutowe, czyli jak bezpiecznie i skutecznie zawrzec
transakcje w zagranicznej walucie
5. Zabezpieczenia i rozliczenia w handlu zagranicznym, czyli jak zarobié na
eksporcie
6. Najwazniejsze zasady rozliczen i zabezpieczen, czyli o czym musisz
wiedzie¢ zanim przystgpisz do transakcji
e Zakres podmiotowy rozliczen i zabezpieczen,
e Zakres przedmiotowy rozliczen i zabezpieczen.

11.30-11.45 Przerwa kawowa
11.45 -14.00 Modut szkoleniowy z panelem dyskusyjnym - cigg dalszy
Tematy:
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Projekt jest finansowany ze srodkéw UE, Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego
w ramach poddzialania 6.2.1 ,,Wsparcie dla sieci Centréw Obstugi Inwestoréw i Eksporterow” Programu Operacyjnego Innowacyjna
Gospodarka, 2007-2013




INNOWACYJNA :\i(wg MINISTERSTWO D,OLNY / UNIA EUROPEJSKA
,,% %.Q GOSPODARKI OIG EUROPEJSKI FUNDUS
GosPoDARGA Wi s W SLASK (O I
7.Realizacja zaméwienia czyli dokumentacja w handlu zagranicznym
8.Podstawowe dokumenty z ktérymi mozesz sie spotkaé w handlu
zagranicznym
9.Rodzaje dokumentéw w handlu zagranicznym. oraz , kiedy” i ,jak” je
wykorzystac
10. INCOTERMS jako reguty rzadzace w handlu zagranicznym
e Znaczenie regut INCOTERMS,
e Podstawowe reguty INCOTERMS
11. Sposoby zabezpieczenia transakcji miedzynarodowych w prawie
miedzynarodowym.
12. Ubezpieczenie naleznosci eksportowych czyli zapewnic sobie
odzyskanie naleznosci eksportowych
14.00 - Lunch

Zapisz sie na spotkanie

Formularz rejestracyjny

Exp@rt Expe rts GrupaEurospektrum Skontaktuj sie z nami!
E Kt c Iting G ul. Bp Tomasza Pierwszego 4-6 & tel.: +48 71 733 69 95
Hrosperiim Fonsuting Brote 50.- 221 Wroctaw e-mail: export@eurospektrum.pl
www.export-experts.pl i www.facebook/eksportuj
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Projekt jest finansowany ze srodkéw UE, Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego
w ramach poddziatania 6.2.1 ,,Wsparcie dla sieci Centréw Obstugi Inwestoréw i Eksporterow” Programu Operacyjnego Innowacyjna
Gospodarka, 2007-2013



https://docs.google.com/forms/d/12CNWA2sPxzOsK7FryxIqrrLvUtBKL_-I1xh6SEtHejA/viewform

